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Liebe Leserinnen und Leser,

in dieser Ausgabe erwarten Sie kurz und kompakt die wichtigsten Neuerungen im Forschungsprojekt
SolutiKo.

Alle weiteren Informationen um das Forschungsprojekt SolutiKo, sowie unsere friiheren Veréffentlichungen
finden Sie wie gewohnt auf unserer Website solutiKo.de.

Wir freuen uns auf lhr Feedback, den Dialog mit lhnen und darauf, Sie bei unseren nachsten
Veranstaltungen personlich begriifen zu diirfen.

Im Namen des SolutiKo-Projektteams griiRen Sie herzlich

David Evers Timo Spatzier
Forschungsbereich Dienstleistungsmanagement — Sales Management Department —
FIR e. V. an der RWTH Aachen Ruhr-Universitat Bochum

Wissen

Veroffentlichung der SolutiKo-Studie

S Gl D e Wie gut sind deutsche Unternehmen bereits im
SolutiKo Solution-Selling?

Die Antwort auf diese Frage, zentrale Heraus-

SOLUTION-SELLING 2026 ; 2 .
WIE UNTERNEHMEN HEUTE LOSUNGEN VERKAUFEN forderungen sowie spannende Losungsansatze

B o TosTonE liefert die heute verdffentlichte SolutiKo-Studie.
Erfahren Sie mehr Uber die aktuelle Umsetzung
von Solution-Selling in der produzierenden
Industrie entlang der neun Dimensionen des
SolutiKo-Kompasses.
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Den Link zur kostenfreien Studie mit spannenden
Einblicken finden Sie hier:

SolutiKo-Studie
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Veroffentlichung des SolutiKo-Expert-

% Papers: Die richtigen Kunden
SolutiKo

identifizieren und gezielt ansprechen

Das neue SolutiKo-Expert-Paper zeigt, dass im
B2B-Solution-Selling eine strukturierte Kunden-
analyse entscheidend fur den Erfolg ist. Daten-
getriebene Ansatze und ein klares Stakeholder-
Verstandnis helfen, Kundenpotenziale gezielt zu
nutzen und Wachstum nachhaltig zu steuern.

Den Link zum kostenfreien Expert-Paper finden
Sie hier:

SolutiKo-Expert-Paper

Exzart-Papa
Die richtigen Kunden identifiziersn
und gezielt ansprechen —

Kundenanalyse im Solution-Salling
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Arbeitskreis

Kompetenzen im Solution-5Selling

29. April 2026

SolutiKo-Arbeitskreis: 29. April 2026

Im Lésungsvertrieb steht der Kundennutzen im Fokus, wodurch die Anforderungen an Teams im Solution-
Selling deutlich steigen. Im nachsten SolutiKo-Arbeitskreis entwickeln Unternehmen daher gemeinsam ein
praxisnahes, unternehmensubergreifendes Kompetenzmodell fir Solution-Selling und ordnen die
relevanten Kompetenzen den einzelnen Phasen des Vertriebsprozesses zu. Ziel ist es, Kompetenzliicken
sichtbar zu machen und konkrete Ansatzpunkte fur Qualifizierung, Teambesetzung und Recruiting
abzuleiten, um Solution-Selling im Unternehmensalltag messbar zu machen und gezielt weiter-
zuentwickeln.

Um einen guten Austausch zu gewahrleisten, ist die Anzahl der verfligbaren Platze auf 20 Teilnehmende
aus produzierenden Unternehmen begrenzt.

Melden Sie sich jetzt zum SolutiKo-Arbeitskreis am 29. April 2026 von 11:00 — 17:00 Uhr, kostenfrei
an.

Information und Anmeldung
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10. Juni 2026: SolutiKo-Konferenz

Auch in diesem Jahr erwarten Sie spannende
Vortrage zur Transformation vom Produkt- zum
Lésungsanbieter und die damit verbundenen
neuen Anforderungen an Kompetenzen sowie an
e die Schnittstelle von Service und Vertrieb. Die
-*.. - Konferenz bietet praxisnahe Einblicke in Best
‘:) Practices fiihrender Unternehmen und ermdglicht
den direkten Austausch mit Expert*innen. Sie
erhalten konkrete Impulse, um Solution-Selling
gezielt zu optimieren, nachhaltiges Wachstum zu
erzielen und die Kundenbindung zu starken.

[V SolutiKo

Melden Sie sich jetzt zur SolutiKo-Konferenz

SDIuti KD_Kanerenz am 10. Juni 2026 von 9:00 — 12:45 Uhr, dlgital,

kostenfrei und live vom RWTH Aachen

am 10. Juni 2026 Campus, an.

Information und Anmeldung

Viele Industriepartner begleiten das Projekt SolutiKo. Ihr Beitrag sichert die Praxisrelevanz unserer
Themen und Ergebnisse, mit denen wir Sie beim Aufbau und der Weiterentwicklung des Solution-Sellings
in Ihren Unternehmen unterstitzen.

Vielen Dank an
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Diese E-Mail wurde an {{ contact. EMAIL }} gesendet.
Sie haben diese E-Mail erhalten, weil Sie sich zum Newsletter des Forschungsprojektes SolutiKo angemeldet haben.

Impressum: FIR e. V. an der RWTH Aachen, Campus-Boulevard 55, 52074 Aachen, www.fir.rwth-aachen.de.
Datenschutz: Sie kénnen der Speicherung und Verwendung |hrer personenbezogenen Daten jederzeit ohne Angabe von
Griinden widersprechen. Schreiben Sie dazu bitte eine E-Mail mit Inrem Anliegen an datenschutz@fir.rwth-aachen.de. Die
Kontaktdaten des Datenschutzbeauftragten und der zustandigen Aufsichtsbehdrde fiir den Datenschutz erfahren Sie auf Anfrage
unter der Adresse: FIR e. V. an der RWTH Aachen, Datenschutz, Campus-Boulevard 55, 52074 Aachen.
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